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de consumo (que por fuerza disminuyó la centralidad del comercio); desde una 
perspectiva contable, las exportaciones tradicionales se habían caracteriz ado incluso 
por un menor producto por trabajador que el de hasta ahora (es decir, el desarrollo 
desigual había aumentado, porque en cuanto a la pequeña manufactura existe en 
esos países no habia sufrido un deterioro en la eficiencia). 

Como dijimos antes, el desplome de los precios de las materias primas a media 
dos de los años setentas trajo como consecuencia una mayor disminución de la con 

centración de bienes en el cuarto mundo. A medida que se contrajeron las exporta 
ciones tradicionales a partir de su alto nivel (al menos por un tiempo), la burguesía 
de ese sector perdió parte de su poder respecto a los modernizadores. Esta pérdida 
de poder fue exacerbada por la modernizacion de las exportaciones tradicionales 
iniciada por las firmas extranjeras, lo cual reveló que la burguesía exportadora tra 
dicional era cada vez menos importante como acto económico -una caracterización 

políticamente perjudicial sobre todo a la luz del creciente nacionalismo económ 
CO. 

Como resultado de esos pro cesos gemelos, los oponentes internos de la burguesía 
exportadora (principalmente los modernizadores y sus aliados) vieron una ventaja 
tanto política como económica en cerrar filas contra los remanentes de la vieja cla 
se gobernante. Por tanto, esta coalición interclases (la que en realidad bien pudo 
haber surgido como un movimiento populista, debido a que tambien atrajo secto 
res de otras clases no burguesas) logró tener una mayor integración politica. Una 
táctica empleada en este proceso fueron las subvenciones gubernamentales para 
varios miem bros de la coalición (llamadas asistencia a la industrializacióny téminos 
similares), lo cual ayudó a acrecentar la integración económica. (La concentración 
de bienes hacia abajo; la desintegración hacia abajo). 

Como una reacción a estas incursiones (que llevaron a la burguesia exportadora 
a buscar socios en el exterior) y como un resultado de las decisiones de los capita 
listas extranjeros arriba mencionadas, la recesión de bienes produjo una nueva in 
yección de capital extranjero a las exportaciones tradicionales. Por necesidad, esto 
redujo los flujos de capital y otros recursos entre el enclave y el interior del pais, 
aumentando as1 la desintegración lo que en otro caso no habria sucedido. 

Por último, una breve referencia a los salarios. La creciente integración de los 
modernizadores (no exportadores) se manifestó, como hemos dicho, en el incre 
mento de los fondos estatales canalizados hacia la industria igera y otros campos 
conexos. Como también dijimos, estos pequeños campos eran los que representaban 

menor interés para los capitalistas ex tranjeros -en parte debido a que el PIB nacio 

nal per capita era muy bajo. El resultado de esta recanalizacion del dinero guberna 
mental fue el aumento numérico de la aristocracia obrera", ya que los trabajadores 
manufactureros empezaron a obtener mejor paga y se hicieron m£s numerosos. (La 

otra parte de la aristocracia obrera era, desde luego, la fuerza de trabajo dedicada 
al transporte de los bienes de exportación -trabajadores ferroviarios, estibadores, 
etcétera). Por tanto, la fuerza trabajadora se polarizó cada vez m£s en los que tie 
nen (hablando en términos relativos) y los que no tienen y, en consecuencia, por 

definición, aumentó la heterogeneidad. (A este respecto ver a Amin y a Saul). 
Finalmente, hubo una cuarta via de desarrollo, seguida por aquellas naciones que 
aunque no entraban en la categoria de los PIR, ya no estaban restringidas solamen 



te a. las exportaciones. tradicionales. Nos referimos aquí a. las llamadas platafor 
mas exportadoras'", que vinieron a especializarse cada vez más en el ensarm blaje 
de productos (con uso intensivo de mano de obra) provenien tes de, y destinados a 
venderse en, los paises centrales. Los argumentos que presentamos aquí son una re 
capitulacion de lo que dijimos anteriormente, por lo que seremos breves. 
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En las "plataformas exportadoras", como en los países más pobres del cuarto 
mundo en los que aún se destacan las exportaciones tradicionales de materias pri 
mas, el capital extranjero continúo fluyendo principalmente hacia el sector expor 
tador, reforzando la desigualdad del desarroll o. La industrialización estaba ocurrien 
do pero abrumadoramente, como un fenómeno horizontal" orientado hacia las 
exportaciones más que como el fenómeno "vertical" resultante de la industrializa 
"ción substitutiva de importaciones (u orientada a la exportación) de los PIR con 
mayores mercados internos. 

No obstante, la desigualdad implicada por la expansión adicional del sector ex 
portador a expensas del mercado nacional (una gran centralidad del comercio) ate 
nuó la desigualdad en otro sentido: la nueva inversion fue en la industria, en con 
traste con el predominio anterior de las materias primas en las exportaciones (por 
ejemplo, el estaño y el caucho en Malasia). Por otra parte, como la industrialización 
dependia principalmente de la mano de obra barata y de componentes importados 
para la re-exportación, no se orientaba hacia el procesamiento de las materias pri 
mas nativ as que anteriormente eran dominantes en las exportaciones. Por consi 
guiente, poco se hizo para integrar la economía nacional. Por último, mientras la 
industrialización creaba nuevos empleos un poco mejor pagados, la competividad 
de los productos en el mercado mundial dependía de mantener básicamente bajas 
las tasas de salarios. El capital extranjero había sido atraído por la disponibilidad 
de mano de obra barata, una disponibilidad fortalecida por la recesión de bienes 
de consumo que desalentó la producción -y en consecuencia el empleo� en los 
sectores extractivo y agricola. Estas fueron las circunstancias en que a duras penas 
pudo surgir una aristo cracia obrera, así los salarios bajos siguieron siendo la norma 

en toda la economía (heterogeneidad bastante baja). 

Conclusión 

Al examinar las fuerzas que dieron forma a los enclaves exportadores aB principio 
de los años setentas, encontramoS resultados que confirnaron substancialmente las 
expectativas despertadas por la teoría de la dependencia. Mientras más grande ha 
sido la penetración capitalista, mayor es el grado de concentración en unos cuantos 
artículos de exportación. Donde la penetración fue elevada y provino principalmen 
te de una sola economía metropolitana, tuvo el efecto de reforzar la concentración 
del comercio con esa economia metropolit ana a cOsta de la diversificación de los 
socios comerciales. La concentración de la penetracivn cultural tuvo efectos positi 
vos similares sobre la concentración del comercio, aunque, a diferencia de la situa 
ción causada por la penetración capitalista sistemática, cuando la pene tración cultu 
ral también fue elevada con frecuencia estinulo un contragolpe nacionalista opues 
to a la fuente principal de la cultura extranjera. El resultado entonces es probable 
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que fuera un ensanchamiento de las fuentes de influencia cultural. En los lugares 
donde la penetración cutural fue grande, se produjo asimismo el esperado inere. 
mento de la magnitud del enclave exportador (una gran centralidad del comercio). 
La penetración capitalista hizo lo mismo en los países más pobres, pero en los paí 
ses de "ingreso medio progresivamente tomó ventaja del mercado interno poten 
cial más que crear simplemente una plataforma exportadora. 

Los resultados para las distorsiones económicas internas en los países del tercer 
mundo son mucho más complejo8, se pueden resumir con menos facilidad y se dan 
en un contexto mucho más especifico. Las relaciones entre la penetración extranje. 
ra (de los diversos tipos), la estructura de clases internas y las pautas de desarrolo 
interno varían ampliamente, dependiendo sobre todo de factores tales como el nivel 
de ingresos y salarios, la magnitud absoluta del mercado interno, el suministro de 
materias prim as valiosas disponibles para la exportación y la naturaleza, asi cormo el 
aleance de la penetración previa. Cada una de estas influencias tuvo diferentes im 
picaciones para las alianzas posibles entre las clases sociales, el continuado suminis. 
tro de mano de obra barata, la clase de bienes y serviçios que podrian ser compra 
dos y vendidos en el mercado, y para el papel del Estado en servir, mediar o en par 
te pasar por encima de los intereses de las clases dominantes. 

A este respecto refutamos las formulaciones relativamente simplistas de la teoría 
de la dependenciay respaldamos los argumentos de esos notables teóricos, empapa 
dos en la experiencia de sus propios países o regiones, que han recalcado firmemen 
te la importancia de las variables contextuales y se han resistido a la "generaliza 
ción" de brochazOs superficiales. Al mismo tiempo, nuestros resultados no parecen tan idiosincráticos como para contundir los cautos intentos por generalizar una vez 
que se han identificado las variables apropiadas. 

Es principalmente a causa de las diferentes maneras en que opera bajo diferentes 
condiciones económicas y sociales, que no es posible considerar que la penetración 
capitalista tenga muchos de los efectos directos sobre la economia interna ya anti 
cipados en nuestra formulación original de la teoría de la dependencia. La penetra ción no estuvo asociada positiva y directamente con la gran heterogeneidad o desi 
gualdad del desarrollo. La penetración capitalista, empero, sí produjo algunos de los resultados indirectos previstos. Es importante poner de relieve que la elevada pene tración capitalista pareció producir una alta concentracion de bienes (en el primer bloque de ecuaciones) que a su vez (en el segundo blogue) fomentó la desintegra ción estructural. Además, la penetración cultural y la penetracion capitalista (al me nos en los paises de bajOs ingresos) fomentaron la creciente centrali dad del comer 
cio, la cual de nuevo (exceptuando a los países más dependientes del comercio) causó a su vez un mayor desarrollo desigual. 

Estos resultados --tipificados por la importancia de las condiciones contextuales v lo indirecto de much0s efectos- ciertamente no constituyen una refutación de la 
teoría de la dependencia. Por el contrario, su complejidad concuerda con lo que nos podría llevar a adelantar una más concienzuda y no sinplista lectura de los trabajos 
sobre la dependencia. Estos proporcionan la base para una comprensión más rica, 
matizada, pero aún generalizable, de las situaciones del desarrollo en la periferia 
contemporánea de la economia mundial. También suscitan expectativas de una 
comprensión aún más compleja de la interaccivn de las fuerzas económicas y socia 



les en la politica dentro de los países periféricos. Pero ésta es una tarea que deberá 
ser objeto de estudios subsecuentes. 

Forma original de las ecuaciones para un modelo formal 
de la Teoría de la Dependencia 

1. Concentración de los socios comerciales 

2. Concentración de los artículos de exportación 

= Bo t A, i=o L'X2,t A, i=o 

3. Centralidad del comercio 

APENDICE A: 

4. Desarrollo desigual 

= Bo t X + B, (X10 - X10) X11 1 

ma. 

= Bo + A, i=o L'X3,; t A, i=o L'X1, 

5. Des-integración económica 

X10¢ = Bo + A, i=o L'Xs,; t A1 i=o L'Xi ii + cXo, :) 

6. Heterogeneidad económica 

8 

= B + A, i=o LXqtA, i=o L'X10_; 

L'Xi 

es un coeficiente de retraso geométrico 
es una constante 

8 

X12, = Bo + Ao i=o L'X, (Xg X,i - ) 
Desarrollo del enclave exportador (Xg) es una identidad y por tanto no se esti 

es una variable simulada 
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Otras variables: 

X, Penetración capitalista (sistémica) 
X, Penetración capitalista (concentración) 
X, Penetración cultural (sistémica) 

X4 Penetración cultural (concentración) 
Xg Nivel de actividad económica 

APENDICE B 

A continuación presentamos los lineamientos mínimos de nuestras medidas; para la 
lógica de nuestros procedimientos, las series de datos y los resultados en que basa 
mos nuestras decisiones, ver Duvall et al, 1981, y los trabajos citados. Una nota 
metodológica: muchas de nuestras ecuaciones exigen interacciones multiplicativas 
de las variables. Esto crea dificultades cuando no existen "orígenes naturales para 
las variables inyolucradas -como sucede en realidad con muchas de nuestras varia 
bles, que se componen de indicadores múltiples. Hemos tratado de hacer frente a 
este problema transformando las variables de modo que todos los valores sean posi 
tivos (para evitar los problemas asociados a la multiplicación de "signos), pero no 
hemos buscado las escalas que hacen que los términos de interaccion se ajusten 
lo mejor posible. 

1. CAPPEN (penetración capitalista sistématica). Es un índice aditivo com 
puesto de cinco series -deuda pública externa en que se ha incurrido, in 
versión ex tranjera directa, importaciones de bienes de capital, patentes 
extranjeras registradas, marcas comerciales extranjeras registradas- cada 
una dividida entre un "total" apropiado, ponderada según su peso en un 
análisis de factores y con flujos de años diferentes ponderados para apro 
ximarlos a las reserv as. Una sexta serie -el capital a largo plazo- no se 
incluyó a causa de las limitaciones en los datos. Ver Jackson, 1979. 

2. CAPCON (concentración de la penetración capitalista). Compuesto del 
mismo modo que CAPPEN, pero antes de combinar los indicadores, para 
cada serie se calculó una medida de concentraciÑn tipo Hirschman respec 
to de c¡da uno de los 5 socios mayores. En contraste, CAPPEN mide la 
concentración total procedente de todas las fuentes. 

3. CULTSYS (penetración cultural sist�matica). Es un índice aditivo com 
puesto de tres series -estudiantes educados en el exterior (retrasada cinco 
años para tomar en cuenta sus propiedades de portadores" culturales), 
ayuda extranjera recibida y armamento extranjero recibido-, cada una 
dividida entre un total'" apropiado y ponderada según su coeficiente en 
una correlación canónica. Una cuarta serie -turistas extranjeros recibidos 
no se incluyó a causa de las limitaciones en los datos. Ver Sylvan, l978. 

4. CULTCON (concentración de la penetracion cultural). Compuesta igual 
que CULTSYS, pero en vez de calcular el indice para la penetración total 



procedente de todas las fuentes (como se hace con CULTSYS), los índices 
de penetracion se construyeron para cada uno de los tres socios mayores y 
se calculo un índice de concentración tipo Hirschman, basado en es08 
índices de los socios. 

5. PARTCON (concentración de las exportaciones en los socios). Es un índi 
ce de con
entración Hirschman calculado con base a los cinco mayores 
receptores de exportaciones. 
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6. COMCON (concerntración de las exportaciones de bienes de consumo). Es 
un índice de concentración Hirschman calculado con base a los cinco prin 
cipales artículos de exportación,. 

7. TRADCENT (centralidad del comercio). Es el promedio de a) él cociente 
del total de exportaciones sobre el PIB, y b) él cociente del total de im 
portaciones sobre el PIB. 

8. ENCLAVE (síndrome del enclave exportador). PARTCON X COMCON X 
TRADCENT. 

9. GDPCAP (nivel de actividad económica). Como lo implica su nombre, es 
to es el producto interno bruto dividido entre la población. 

a) LOINC = GDPCAP 
b) HINC = GDPCAP 

$ 550 (dólares de E.U., 1970) 
$ 550. 

10. UNEVEN (desarrollo desigual). Es una medida de la desviación sectoriai 
absoluta del producto por trabajador, empleando como el promedio el 
PNB/la fuerza de trabajo total y con tres sectores: agricultura, industria y 
servicios. Cada una de las desviaciones absolutas de los sectores se pondera 

según la proporción del sector respectivo en el producto económico social. 

11. DISINTEG (des-integración económica). Es un indice aditivo compuesto 
de tres series -carga ferroviaria en tonelaje por millas, registros de vehícu 

los comerciales y carga en tonelaje por millas de los servicios programados 

apro de la aviación civil nacional-, cada una dividida entre los "totales " 

su coeficiente de regresión en una medida deri piados y ponderada según 
vada de una tabla de insumo-producto. Ver Jackson y Snidal, 1978. 

12. HETERO (heterogeneidad estructural económica). Es la diferencia entre 

el promedio de los salarios en la manufactura y el promedio de los salarios 

en general, dividida entre el promedio de los salarios en general y pondera 

da según la proporción de mano de obra ocupada en la manufactura. 
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